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Ihale komisyonlari, kisith siirelerde binlerce sayfalik teklif dosyasini incelemek zorundadir. Sadece uzun metinlerden
ve karmagik tablolardan olusan bir teklif dosyasi, firmanizin teknik kapasitesi ne kadar yiiksek olursa olsun, komisyon
tarafindan anlasilamama ve "yetersiz metodoloji" gerekgesiyle diisiik puan alma riskini tasir. Thaleyi kaybetmenizin
nedeni fiyatiniz degil, kendinizi dogru ifade edememeniz olabilir.

Kurumunuzun teklif dosyalar1 agagidaki gorsel iletisim ve ikna standartlarina ne dl¢iide uyum sagliyor?
1. TEKNIK METODOLOJININ ANLASILAMAMASI VE DUSUK PUAN RiSKi

o Kontrol Sorusu: ihale komisyonuna sundugunuz is yaklasimi ve metodoloji boliimiinii, teknik olmayan bir
komisyon iiyesinin bile saniyeler icinde anlayabilecegi siire¢ akis semalarina ve infografiklere doniistiiriiyor
musunuz? Yoksa sayfalarca siiren teknik metinlerle komisyonu yoruyor musunuz?

e Gizli Risk: Fiyat dis1 unsurlarin belirleyici oldugu ihalelerde, komisyon iiyeleri karmasik metinleri okumak
yerine gorsel 6zetler arar. Eger is programinizi, kalite kontrol siire¢lerinizi ve risk yonetimi planinizi net
grafiklerle sunmazsaniz, komisyon projenin uygulanabilirliginden siiphe duyar. Bu iletisim kopuklugu, teknik
puanlamada rakiplerinizin gerisinde kalmaniza ve milyonluk ihaleyi kaybetmenize neden olur. Komisyonun
gorsel algisinl yonetecek o stratejik tasarimlari nasil kurgulamalisiniz?

2. VERI YIGINLARI ARASINDA KAYBOLAN REKABET AVANTAJI

e Kontrol Sorusu: Firmanizin giiglii finansal yapisini, benzer is deneyimlerini ve organizasyonel kapasitesini
teklif dosyasinda standart Excel tablolar1 yerine, ikna edici ve akilda kalici veri gorsellestirme teknikleriyle
sunabiliyor musunuz?

e Gizli Risk: Rakiplerinizden iistiin oldugunuz alanlari siradan tablolarin i¢ine gommek, rekabet avantajinizi
yok eder. Ihale komisyonu, yiizlerce sayfa iginde sizin gii¢lii yonlerinizi aramakla ugrasmaz. Eger kritik
verilerinizi, pazar payinizi ve teknik donaniminizi stratejik infografiklerle vurgulamazsaniz, teklifiniz
siradanlasir ve elenme riskiyle karsi karstya kalir. Veriyi ikna edici bir silaha doniistiirmenin kurallari
nelerdir?

3. KURUMSAL iMAJ ZAFiYETIi VE GUVEN EKSIKLIiGi

e Kontrol Sorusu: Teklif dosyanizdaki renk paleti, tipografi ve sayfa diizeni, firmanizin kurumsal kimligini ve
profesyonelligini yansittyor mu? Yoksa farkli birimlerden gelen Word belgelerinin kopyala-yapistir yapildigi,
gorsel hiyerarsisi bozuk bir dosya m1 sunuyorsunuz?

e Gizli Risk: Teklif dosyasinin tasarimi, firmanizin is yapis kalitesinin aynasidir. Gorsel biitiinliigii olmayan,
amatorce hazirlanmis bir dosya, komisyonda "Bu firma projeyi de boyle daginik yonetir" algis1 yaratir. Bu
giiven eksikligi, 6zellikle biiyiik 6l¢ekli ve prestijli kamu ihalelerinde idarenin sizinle sdzlesme imzalama
konusunda tereddiit etmesine yol acar. Dosyaniza o profesyonel ve giiven veren dokunusu nasil yapmalisiniz?

IHALE DOSYALARINIZI STRATEJIK BIRER SUNUMA DONUSTURMEK

Eger yukanidaki kritik sorulara tereddiitsiiz ve modern gorsel iletisim ilkelerine uygun net cevaplar veremiyorsaniz,
ihale kazanma potansiyeliniz devasa bir risk altindadir. Bu krizleri ihaleleri kaybettikten sonra degil, uzmanlardan
proaktif olarak 6grenmek zorundasiniz. Teklif dosyalarinizi ikna edici birer bagyapita doniistiirmek ve kurumunuza
ozel egitim planlamas1 yapmak i¢in Vizyonder Etkili Ihale Grafikleri Hazirlama Egitimi programina hemen basvurun.
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